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EXPORTAFÁCIL: CASO EL SALVADOR 1. Generalidades

EXPORTAFÁCIL  en El Salvador, nace bajo Convenio 
interinstitucional firmado entre Correos de El Salvador y 
la Dirección General de Aduanas

orientado para que artesanos y pequeños y 
medianos empresarios exporten hasta 30 
kilogramos de forma directa, simplificada, 
económica y segura desde oficinas de Correos.

en el marco de “El Salvador Eficiente”

Valido a partir del 3 de febrero de 2009



EXPORTAFÁCIL: CASO EL SALVADOR 2. Antecedentes

La Unión Postal  de las Américas, España y 
Portugal (UPAEP), ha decidido llevar a la 
práctica un proyecto regional destinado a 
promover entre los operadores postales, la 
oferta de un servicio que facilite el depósito, 
transporte y distribución en destino, de 
productos provenientes de la pequeña y 
mediana empresa.



EXPORTAFÁCIL: CASO EL SALVADOR 3. Justificación y Objetivo



EXPORTAFÁCIL: CASO EL SALVADOR 4. Ubicación geográfica

22 Oficinas de Correos en 14 cabeceras 
departamentales y puntos de 
localización estratégica



EXPORTAFÁCIL: CASO EL SALVADOR 5. Modalidades

Valor FOB máximo por cada envío 
independientemente del tipo de servicio que 
ofrece: $1,000 .00 (PRIMERA ETAPA DEL 

PROYECTO)



EXPORTAFÁCIL: CASO EL SALVADOR 5. Modalidades

Contar  con el Número de  registro de Exportador de  la Dirección 
General de Aduanas.

Contar con el Número de Registro del Contribuyente (NCR) 

Documento Único de Identidad DUI

Tener mercancía a exportar, con su respectiva factura de venta.

Tener un cliente en el extranjero

Proporcionar  los datos de su mercancía  la Ejecutiva de Ventanilla 
del  Servicio  Postal  para  llenar  la  Declaración  de  Mercancía 
Simplificada ExportaFácil (DMS).

Presentar la mercancía en las Oficinas de Correos autorizadas para 
la prestación del Servicio.

Requisitos para utilizar el servicio



EXPORTAFÁCIL: CASO EL SALVADOR 6. Bondades del Servicio

• Tarifas competitivas

• Indemnización automática y seguro opcional.

• Facilidad de crédito para clientes con contrato corporativo vigente.

• Cajas para el acondicionamiento de la mercadería

Seguimiento y localización de envío (por medio del sitio web de Correos de El 
Salvador). Tarifas más competitivas de Mercado.

Agilización de trámites para exportar de forma gratuita.

No se requiere de un agente aduanal para los trámites.

Orientación  gratuita  por  medio  de  ejecutivos  de  la  unidad  de  atención  al 
cliente.

Ahorro de tiempo y dinero.

Toda la paquetería sera escaneada por nuestro equipo de rayos X.

Asesoramiento en la elaboración de factura comercial de exportación.



EXPORTAFÁCIL: CASO EL SALVADOR 7. Proceso Servicio Expreso



EXPORTAFÁCIL: CASO EL SALVADOR 8. Instituciones involucradas

EXPORTA El Salvador se suma al 
esfuerzo a partir del 2010. 



EXPORTAFÁCIL: CASO EL SALVADOR 9. Principales Retos

• Vinculación formal y activa de las instituciones involucradas en el proceso de 
exportación.

• Formar una comisión interinstitucional para la fase de consulta y formulación 
del proyecto.

• Presupuesto de alrededor de $170,000 para el desarrollo de la primera fase del 
proyecto

• Desarrollo de campañas publicitarias



EXPORTAFÁCIL: CASO EL SALVADOR 10. Material publicitario

EMBALAJE

CINTA ADHESIVA EXPORTAFACIL

ETIQUETA DE IDENTIFICACION
AFICHE Y  FLAYERS
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